Langst keine Exoten mehr im deutschen Handel

Moderner Business-To-Business-Handel: Die Briider Henry und Tony Ninh befriedigen die wachsende Nachfrage nach Giitern aus Asien
Wl
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Eschweiler. Normalerweise stel-
len wir Thnen in der Serie ,Made
in Eschweiler” produzierende Un-
ternehmen mit Sitz in der In-
destadt vor. Heute berichten wir
jedoch ausnahmsweise auch ein-
mal tber ein klassisches Handels-
unternehmen. Seit sechs Jahren
gibt es die Asia Euro Import Export
GmbH im Industrie- und Gewer-
bepark IGP. Die Gesellschaft unter
der Fiihrung der vietnamesischen
Briidder Henry und Tony Ninh ist
ein Groflhandelsunternehmen fiir
asiatische Lebensmittel. Waren
die Anfinge zunidchst noch be-
scheiden, expandierte das Unter-
nehmen schnell und entwickelte
sich vom kleinen Einzelhandels-
geschift in Aachen zu einem mo-
dernen und leistungsstarken Busi-
ness-To-Business-Handel, das aus
allen Nidhten platzt. Vor kurzem
begann am neuen Standort im IGP
die Errichtung einer weiteren La-
gerhalle.

Bis zu zehn Tonnen Frischegiiter

Ein Hauch von Asien mitten in der
Region gefillig ? Voila. 28 Mitar-
beiter sorgen heute bei Asia Euro
fiir den Warenumschlag. Die Gii-
terpalette beschrankt sich nicht
mehr nur allein auf Lebensmittel.

Unter dem Motto ,Fresh, Fro-
zen, Ambient” finden sich nicht
nur tiefgekiihlte, frische und ge-
trocknete asiatische Lebensmittel,
sondern mittlerweile auch Non-
Food-Handelsprodukte aus Asien.
,Unsere Kunden kommen vor al-
lem aus dem Grofthandel und der
Catering-Branche”, erkldrt Henry
Ninh. ,Allein im  Segment
Frischegiiter schlagen wir durch-
schnittlich pro Woche bis zu zehn
Tonnen um. Ein Grof3teil der Gii-
ter erreicht uns aus Asien zunédchst
iiber den Flughafen Diisseldorf.
Dann transportieren wir sie mit
unseren firmeneigenen Lkw wei-
ter.”

In den Regalen der Discounter
sind Lebensmittel aus Asien langst
keine Exoten mehr, und sie sind
auch in der Restaurant-Landschaft
nicht mehr wegzudenken. Die
rege Nachfrage der weiterverarbei-
tenden Industrie, der Gastrono-
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mie und des Einzelhandels in der
Region sorgt fiir gute Zukunftsaus-
sichten. Und das Erfolgsrezept der
beiden agilen Geschiftsleute aus
Vietnam sorgt zusdtzlich fiir will-
kommene Arbeitspldtze. Auf ihre
Fahnen schreiben sich die Ninh-
Briider vor allem eine kompetente
und individuelle Kundenbetreu-
ung. Mit einem schnellen, zuver-
lassigen Logistik- und Distributi-
onssystem nutzet die Firma den
Standort Eschweiler fiir ein breites
Angebot hochwertiger Marken-
produkte zu giinstigen Preisen.

Weiteres Wachstum

Der Bau der neuen Halle im IGP
war nach Angaben von Tony Ninh
unbedingt notwendig: ,Die der-
zeitige Immobilie war angesichts
unseres konstanten Wachstumes
zu klein geworden. Das Gebdude

hat fiir unseren Expansionskurs
und die derzeitige Auftragslage
nicht mehr lange genug Platz ge-
boten. Wir haben die Mitarbeiter-
zahl innerhalb der vergangenen
zwei Jahre kontinuierlich erwei-
tert. Nun konnen wir nicht nur
mehr Auftrige bearbeiten, son-
dern auch neue Aufgabenfelder
angehen. Die Immobilie wurde in
Zusammenarbeit mit der Wirt-
schaftsforderungsgesellschaft
Kreis Aachen mbH (WFG) auf un-
sere Bedirfnisse mafigeschnei-
dert. ,,Das nenne ich aktive Wirt-
schaftsforderung.” Ein Aspekt,
den auch Biirgermeister Rudi Ber-
tram sowie WFG-Geschiftsfiithrer
Dr. Axel Thomas beim feierlichen
Spatenstich vor einigen Wochen
bekréftigten: ,Die Erweiterung ist
doppelt erfreulich. Der Kunde
wdchst und das gesamte Bauvolu-
men ist in der hiesigen Region
geblieben. Damit schaffen wir Be-
schiftigung und sichern Arbeits-
platze.”



