Kicker aus Kairo
unter Vertrag

Die Eschweiler Firma Feer betreut Profi-Fuf3baller,
veranstaltet sportliche Grof3ereignisse und berdt in

Sachen Sportrecht. Auch in Agypten aktiv.

VON UNSEREM MITARBEITER
PAuL SANTOSI

EscHWEILER. Geschidftsideen ma-
chen schon lange nicht mehr vor
Grenzen halt. Ein besonderes tiir-
kisch-deutsches Joint Venture auf
dem Gebiet des Sports bilden vier
Miénner seit Beginn des Jahres
2001 in Eschweiler. Anwalt Ralph
Willms, Geschiftsfithrer Frank
Cho sowie die beiden Briider und

Geschiftsmanner Ersin und Ertem
Ozdemir griindeten die Firma Feer
an der Rue de Wattrelos. Das Un-
ternehmen versteht sich als All-
round-Agentur fiir die Vermitt-
lung und Betreuung von Profi-
Fuflballern. Dartiber hinaus veran-
staltet Feer auch sportliche Grof3-
veranstaltungen und berdt Kun-
den in Sachen Sportrecht.

,Ein ziemlich weites Feld”, so
Ralph Willms, der sich schon frith
in seiner beruflichen Karriere spe-
zialisiert hat. ,Sei es Merchandi-
sing, Kontaktpflege oder Beratung

beim Bau eines Sportzentrums -
wir kiimmern uns drum.”

Das beste Beispiel fiir die Arbeit
von Feer ist die Zusammenarbeit
mit dem agyptischen Spitzen-Fufi-
ballteam Al-Ahly aus Kairo, das als
eine Art ,Bayern Minchen” des
afrikanischen Kontinents  gilt.
Fuball hat in Agypten einen
ebenso hohen gesellschaftlichen
Stellenwert wie hierzulande. Da-
von konnten sich Ralph Willms
und Feer-Geschiftsfithrer Frank
Cho selbst zu Beginn des Jahres
iiberzeugen, als sie fiir einige Tage
in Kairo waren und dort ihr Kon-
zept mit Erfolg vorstellten.

Stadionneubau

Der dgyptische Renommier-
Club erhdlt nun Rechtsberatung
fiir einen umfangreichen Stadion-
neubau sowie das richtige Know-
how fiir ein international besetz-
tes Spitzenturnier im Sommer die-
ses Jahres sozusagen direkt aus
Eschweiler. Dartiber hinaus ki-
cken die Al-Ahly-Sportler in die-
sem Jahr auch bei einigen Freund-
schaftsspielen in Deutschland.

»Das ist die sonnige Seite des
Geschifts”, sagt Frank Cho. ,Lei-
der teilen wir als Spielerberater
und -betreuer kein besonders gu-
tes Image im eigenen Land. In den
Medien tauchen viele Kollegen
meist als windige, unseriose Ty-
pen auf.” Im Fuf3ball werde eine
Menge Geld umgesetzt. Geradezu
obszon hohe Werbe- und TV-Gel-

der sorgen fiir inflationare Effekte,
begleitet von unangenehmen
Randerscheinungen wie Wettbe-
trug und Korruptions-Skandal.
Dennoch, die Bundesliga bleibt
ein starker Magnet fiir Spieler aus
dem Ausland. ,Hier setzen wir mit
unserer Vermittlungsarbeit an
und geben Nachwuchstalenten zu
verstehen, dass ein angehender
Profi mehr besitzen muss, als Ath-
letik und Ballgefiihl“, so Frank
Cho. ,Disziplin, soziales Engage-
ment und vor allem Bildung kann
man einem Profi heutzutage
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Erfolgreiche deutsch-tiirkische Zusammenarbeit im Sportgeschift: (v.L.) Frank Cho, Ersin und Ertem Ozdemir sowie Ralph Willms.

Die Chance, bei rund 6,3 Millio-
nen angemeldeten Spielern im
DFB zu einem der etwa 1000 Profis

schon abverlangen. Wer mit sei-
nen Fiflen Geld verdienen will,
muss vor allem etwas im Kopf ha-
ben.”

Der Konkurrenz-
druck auch fiir junge
deutsche Spieler bleibt
hart. An Bilder von hys-
terischen Eltern am
Spielfeldrand, die das
Wort Ehrgeiz etwas zu
intensiv  interpretieren, konne
man sich nur schwer gewohnen.
Ein Aachener Gymnasiast hat vor
kurzem Folgendes hochgerechnet:

,Wer mit seinen Fuf3en Geld
verdienen will, muss vor allem

etwas im Kopf haben."
GESCHAFTSFUHRER FRANK CHO

zu gehoren, liegt bei 1:6336. Keine
guten Aussichten also ohne pro-
fessionelle Betreuung? Nicht ohne
die richtigen Kontakte, sagen die

Foto: Paul Santosi

Macher von Feer. Networking
heif3t auch hier das Zauberwort.
Spieler wie Unternehmen leben
von Kontakten und sind keine ein-
samen Inseln im wirtschaftlichen
Ozean.

Dazu gehort ein langfristiges
Konzept, sagt Ralph Willms: , Wir
nehmen jingere Spieler mit einer
Rundum-Betreuung unter Vertrag
und kiimmern uns um das richti-
ge Networking. Aber vor allem las-
sen wir unsere Kunden auch dann
nicht im Regen stehen, wenn der
Erfolg mal ausbleibt.”



